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(c) 2002 Kaba Benzing GmbH

Kaba Benzing GmbH
Vertriebssupport / SAP-Team
Albertistrasse 3

78056 Villingen-Schwenningen,
Germany

Phone ++49-7720-603-300
Fax ++49-7720-603-173
E-Mail info@kaba-benzing.com
Internet www.kaba-benzing.com

Prozesse vereinfacht mit innovativer Lösung

HeidelbergCement ist mit einem Konzernumsatz von 6,7 Mrd. EUR
und rund 35.000 Mitarbeitern einer der weltweit führenden
Baustoffhersteller in den Bereichen Zement, Beton und Baustoffe.

Das Produktangebot von HeidelbergCement umfasst Zement,
Transportbeton, Betonprodukte, Zuschlagstoffe sowie Trocken-
mörtel, Kalk, Kalksandsteine und bauchemische Produkte. Mit
einem Zementabsatz von rund 45 Mio. t gehört HeidelbergCement
zu den größten Zementherstellern weltweit.

HeidelbergCement setzt seit 1994 auf SAP R/3 HR und die Zeiter-
fassung und Zutrittskontrolle von Kaba Benzing.

HeidelbergCement wollten damals die Prozesse vereinfachen und
suchten nach einer innovativen Lösung. Die haben sie bei Kaba
Benzing gefunden.

Heute ist der Zeitaufwand für die Abrechnung wesentlich geringer.
Man spürt eine personelle Entlastung und die Zeitdaten stehen
immer aktuell zur Verfügung. "Unsere Mitarbeiter stempeln sich an
und sehen gleich ihre Zeiten", so Hans-Dieter Werner von der IT-
Abteilung, zuständig für SAP Zentraleuropa West.

Auch bei der Zutrittskontrolle hat sich das System bewährt. Bei
Unfällen sieht man beispielsweise sofort, welche Mitarbeiter sich
wo genau aufhalten und kann sofort entsprechende Hilfs-
maßnahmen einleiten.

„Die Zusammenarbeit während des Projektes war sehr gut. Ein
großes Lob an den kompetenten Vertrieb bei Kaba Benzing. Es lief
alles ohne Komplikationen“, so beschreibt Hans-Dieter Werner die
Projektarbeit.

Die ersten Werke hatten Induktiv-Leser. Es wurden und werden
nach und nach alle Werke mit Legic -Leser umgerüstet. Bis jetzt
arbeiten 60% der Terminals mit Legic.

" Das System läuft bei uns so, als ob es überhaupt nicht da ist!",
fasst Hans-Dieter Werner zusammen.

„Wir wollten damals die
Prozesse vereinfachen
und suchten nach einer
innovativen Lösung.
Die haben wir bei Kaba
Benzing gefunden.“

" Das System läuft bei uns
so, als ob es überhaupt
nicht da ist!"

Hans-Dieter Werner,
Leiter SAP
Zentraleuropa-West
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